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Levante EL MERCANTIL VALENCIANO

La robotica se expande
entre las pymes

La reduccion de costes, el aumento en la produccion o la disminucion de bajas
laborales en trabajos de esfuerzo fisico son algunas de las ventajas que comporta

Jordi Cuenca
VALENCIA

B La robdtica aplicada a la industria ha
sido tradicionalmente un lujo que podi-
an permitirse sobre todo las empresas
con un cierto musculo, al menos con el
suficiente como para hacer el desembol-
so por una maquinaria nunca barata. No
obstante, los tiempos parece que aqui
también estdn cambiandoy cadavezson
mas las pymes valencianas que deciden
invertir en esta tecnologia para mejorar
suproducciéonyahorrar costes. Asilo co-
rrobora Carlos Hurtado, gerente de Rivas
Robotics, una firma valenciana especia-
lizada en el desarrollo de este tipo de tec-
nologia que havisto cémo en quince aiios
se multiplicaba por quince el niimero de
instalaciones querealiza cada afo, en es-
pecial para el sector agroalimentario, que
ha sustituido al mueble como punta de
lanza en Valencia.

Hurtado afirma que esa expansién tie-
ne dos causas principales. Por un lado, la
bajada de precios de entre el 50 % y el 60
% en la dltima década, lo que ha situado
lainversion media en una horquilla de en-
tre 60.000 y 200.000 euros. Por el otro, la
estandarizacion de la produccion, es de-
cir robots (casi un 80 %) que se hacen en
serie y no personalizados (solo un 20 %),
lo que abarata el producto.

;Cudles son las ventajas précticas de la
introduccién de tecnologia? Hurtado
apunta el ahorro de costes laborales, que
afecta sobre todo ala mano de obra poco
cualificada. El empresario precisa que se
produce unasustitucién hacia trabajado-
res que aportan mayor valor anadido. Ja-
vier Yaguas, de Jabipack, incide en esa
misma linea. Cuando hace dos afios au-
tomatizé el llenado de cajas en su empre-
sa de papel higiénico industrial eliminé a
un trabajador, «pero no reduje personal,
sino que lo reciclé». La firma de mueble
kit Distrimobel —un importante provee-
dor de Conforama— compré unrobotque
apilalos productos enlos palets. A esala-
bor se dedicaban dos personas —«la
mano de obra en la industria espafiola es
muy caray dos salarios de 50.000 euros te
permiten en poco tiempo pagar elrobot»,
afirma su copropietario Chechu Sudrez—
pero «nuestros empleados son todos fijos
yno despedimos, sino que los reciclamos
para tratar de hacer mdas unidades».

Produccion

Es en lo que coinciden todos los consul-
tados: larobotizacién permite incremen-
tarla produccién. Como dice Yaguas, «an-
tes habia picos en el llenado de cajasy
plastificado de palets en funcién de cémo
tenia el dia el operario». Otro factor a te-
ner en cuenta es el de la flexibilidad. Se-

la mecanizacion en las pequefias y medianas empresas

Carlos Hurtado, en las instalaciones de Rivas Robotics. vicent m. pastor
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La mayor compra de robots por
parte de pymes esta relacionada
con la bajada de precios

y la estandarizacion en la
produccion de estas maquinas

gun Carlos Hurtado, «el robot permite
cambiar de formatosy envases, sobre todo
en agroalimentacién y mueble, dado que
seadapta al productoy su evolucion. Asi-

mismo, «el mantenimiento cuesta poco,
porque funciona durante tres turnos in-
interrumpidos pero solo debe realizarse
cada dos anos». Y, ademas, libera delare-
alizacién de «trabajos repetitivos de es-
fuerzo que generan muchas bajaslabora-
les e incidentes de seguridad laboral». A
este respecto, Ivan Almela, copropietario
de Aridos Almela, una micropyme fami-
liar con sede en Turis, admite que el gran
beneficio queleshareportado a él, suher-
manoyelotro trabajador delafirmalare-
ciente adquisicién de un robot que apila
sacos es haberlesliberado del enorme es-
fuerzo fisico de antes, cuando cargaban
los sacos de formamanual aunamediade
tres camiones al dia. Ademas, laméaquina
«nos permite producir mas».

TRES CASOS DE EXITO

DISTRIMOBEL

«La robotizacion nos permite estar
en el mercado a precios competitivos»
Con 60 trabajadores y 10 millones de
facturacion, esta empresa de L'Olleria se dedica a
fabricar muebles en formato kit para montar.
Tras importar de China un 97 % del producto,
hace cuatro afios volvio a fabricar y, para ello,
robotizo la produccion «lo que nos permitio estar
en el mercado a precios competitivosy, seglin
Chechu Suarez, su copropietario.

«Nos ahorramos un enorme esfuerzo
fisico y hemos elevado la produccion»

) ARIDOS ALMELA

Aridos Almela es una microempresa familiar al
uso. Explota una cantera de aridos en Turis. Con
una facturacion anual de 300.000 euros, la firma
tiene tres trabajadores, dos de ellos los hijos del
fundador (los tres en la imagen). La compra de
un robot para apilar los sacos en un palet les «ha
ahorrado un enorme esfuerzo fisico y ha elevado
la producciéns, segun Ivan Almela.

JABIPACK
«Nos proponemos automatizar
mas los procesos de produccion»

Javier Yaguas es el propietario de Jabipack,
una firma ubicada en Carlet que se dedica al
sector de la higiene industrial, concretamente
la transformacién de bobinas grandes en
pequefias de papel desechable que se usa
desde el secado de manos al sector
hospitalario. Con una trayectoria de 40 afios,
la empresa tiene una plantilla de 44
trabajadores y facturo el afio pasado 16
millones de euros. Hace dos afios automatizo
el proceso de llenado de cajas. Como el
resultado es positivo «nos proponemos
automatizar mas el procesos.



